Uddannelse

Nyt kraftcenter inden

for tandbehandlinger

Danmark har faet nyt kraftcenter inden for tandbehandlinger hos dyr. Formalet er
at lofte niveauet pa landets klinikker gennem efteruddannelse og specialiserede kurser.
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Af Cecilie K. Hass
Foto Education Center

| fordret Abnede Danmarks nye kraftcen-
ter inden for tandbehandlinger hos dyr.
Navnet er Education Center, og bag det
star to velkendte ansigter fra det tandfag-
lige specialistomrade i Danmark. Centeret
er nemlig ejet af Lene og Jens Ruhnau, der
i forvejen driver landets eneste special-
tandklinik for dyr, Tanddyreklinikken.

Education Center tilbyder efterud-
dannelse af og kurser til dyrlaeger, veteri-
naersygeplejersker og veterinaerstude-
rende. P4 centret kan du fa teoretisk og
praktisk erfaring inden for alt fra rontgen
og fyldninger til avancerede rodbehand-
linger og mundhulekirurgi.

Formalet med centeret er at sette
fokus pa vigtigheden af veludferte tand-
behandlinger og samtidig lofte niveauet
pa landets klinikker.

»Alle dyrlaeger bor have en grund-
viden og evne til at udfore basale tand-
behandlinger. Det er vores storste og
fornemmeste opgave at give dyrlaegerne
den viden og praktiske erfaring, der gor
dem trygge i at udfore simple behand-
linger. Vi vil vaere med til at lofte niveauet
for tandbehandlingsmulighederne i
Danmark,« forklarer jens Ruhnau.

Mangel pa praktisk erfaring

Education Center er sat i verden for at
udbrede viden og skabe en storre tryg-
hed omkring tandbehandlinger hos dyr.
Det er jens Ruhnaus opfattelse, at dyrlae-
gernes utryghed ved udforelsen af tand-
behandlinger skyldes manglende prak-
tisk erfaring med fagomradet under ud-
dannelsen.

»Det er en udfordring, at mange forst
stifter bekendtskab med tandbehandlin-
ger ude i den virkelige verden. Teender er
et handvaerk, som man laerer bedst gen-
nem praktiske ovelser. Vivil gerne gore de
studerende fortrolige med handvaerket
ved at give dem mulighed for at prove
kraefter med fagomradet,« fortaeller han.

Af samme grund overvejer Lene og
Jens Ruhnau at tilbyde kurser for dyrlae-
gestuderende pa det nye Education
Center.

»Virkeligheden er den, at mange ny-
uddannede far ansvaret for tandbe-
handlingerne ude pa klinikkerne. Vi vil
gerne klaede de studerende ordentligt
pa til opgaven ved at fange dem tidligt
og give dem en succesoplevelse med
taender,« siger Jens Ruhnau.

Sma hold stor succes

Lene og Jens Ruhnau onsker at tilbyde
hands-on erfaring med tandbehandlin-
ger. Mange af kurserne er derfor bygget
op omkring praktiske ovelser, hvor kursi-



sterne selv far lov til at prove kraefter med redskaberne og
maskinerne.

»De fleste laerer bedst ved at udfere indgrebene i trygge
omgivelser. Derfor har vi valgt, at vores hold indeholder faerre
deltagere. Der er hojest otte deltagere pa de tunge kurser og
16 deltagere pa de lettere kurser. Det betyder, at hver kursist har
mulighed for at have deres egne apparater og redskaber. Samti-
dig kan jeg bedre komme i dialog med hver enkel deltager,«
fortaeller jens Ruhnau og tilfojer: sDet er vores erfaring, at kursi-
sterne er glade for de sma hold. Jeg kan helt kiart maerke glaeden
hos kursisterne, der gennem praktiske ovelser opdager, at be-
handlingerne faktisk godt kan du i haenderne pa dem.«

Klar malsaetning

Gennem det nye center udbygger Tanddyreklinikker sin posi-
tion som videncenter inden for tandbehandlinger hos dyr. |
forvejen modtager specialtandklinikken e-mails fra dyriaeger
rundt omkring i hele Europa. Alt fra teoretiske sporgsmal til se-
cond-opinions pa individuelle sager lander hver dag i den er-
farne dyrlaeges mailbox.

Vi vil gerne vaere dem, som vores kolleger henvender sig
til, hvis de har et tandrelateret sporgsmal. Malszetningen er
at vaere first-movers inden for vores fagomrade. Vi vil have
den seneste viden, kende de nyeste redskaber og tiloyde in-
novative behandlinger. Vi vil vaere der, hvor det sker. Det er
her Education Center kommer ind i billedet. Centeret skal
udbygge vores position som videnscenter,« fortaeller jens
Ruhnau og fortsaetter: »Gennem mine mere end 20 ar i faget
har jeg opbygget en kaempe knowhow, nar der kommer til
tandbehandlinger. Det er al den viden og erfaring, som jeg
gerne vil give videre.«

Den garvede tandbehandler er ikke bange for, at vidende-
ling med og efteruddannelse af andre dyrlaeger undergraver
Tanddyrexlinikkens egen forretning.

»jeg startede med at undervise tiloage i 1999. jo mere jeg
underviste, desto mere travit fik jeg. Det beviser jo ikke nod-
vendigvis noget, men jeg synes alligevel, at det siger en del. Nar
vi i branchen bliver mere opmaerksomme pa tandproblemer,
kommer der ogsa flere patienter. Derudover ligger det mig
mere pd sinde, at tandbehandlingerne er udfort korrekt, end
om det er vores klinik, der udferer dem,« papeger han.

Fra tilfaeldighed til forretning

Jens Ruhnau mener, at en af fagomradets udfordringer er, at
teender aldrig har veeret et populaert specialistomrade blandt
dyrlaeger.

sTaender har aldrig vaeret sexet pd samme made som ojne
og neurologi. Nar jeg afholder kurser, sporger jeg gerne mine
kursister, hvorfor de har valgt teender som fagomrade. Ofte vi-
ser det sig, at det er fa dyrlaeger, der aktivt har valgt at arbejde
med taender. De fleste af os, der arbejder inden for dette spe-
cialistomrade, er endt her ved et tilfaelde,« fortzeller den er-
farne dyrlzege.

Som ung dyrlaege havde Jens Ruhnau aldrig forestillet sig, at
han den dag i dag ville vaere en af Danmarks ferende tandspe-
cialister og anerkendt foredragsholder i store dele af verden.

»Da jeg stod som nyuddannet dyriaege tilbage i 1995,
havde jeg ingen drom om at arbejde med taender. Det er

faktisk en ret sjov historie. Den dyreklinik, hvor jeg blev ansat,
manglede en dyrlaege, der ville arbejde med teender. Den
opgave patog jeg mig - ikke nedvendigyvis af lyst, men af nod-
vendighed. P4 det tidspunkt var der stort set ingen, der vid-
ste noget om tander, og jeg druknede derfor hurtigt i tand-
patienter,« erindrer Jens Ruhnau, der siden har arbejdet fuld-
tid med tandbehandlinger.

Rivende udyvikling
Resten af historien kender de fleste. Jens Ruhnau blev
Danmarks forste europaeisk godkendte tanddyrlaege og et vel-
kendt navn i veterinaerbranchen. Han dbnede landets eneste
specialtandklinik i 2007, og nu har han gjort det til sin mission
at lofte tandbehandlingsniveauet gennem Education Center.
»Dengang overraskede det mig nok lidt, at der var sad mange
tandpatienter. Hvis man undlader at &bne munden, ser man
jo ikke problemerne. Hunden eller katten kommer jo ikke selv
og fortzeller, hvis den har ondt i munden. Nar man abner mun-
den og kigger ind, er der ofte et hav af problemer og patienter
-men det kraever, at man selv leder efter dem,« siger han og
fortsaetter: »Vi har oplevet en voldsom udvikling inden for
tandbehandlinger de seneste 10 ar. Der er kommet et langt
storre fokus pa tzender inden for moderne klinikdrift. Det kan
ses i nutidens stillingsopslag. Mange dyreklinikker er pa udkig
efter dyrlaeger med erfaring inden for tandbehandlinger,«
fortaeller Jens Ruhnau.
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